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Plataforma Universitaria de los emprendedores

• Inicio actividad: 23 Abril 2013

• Público objetivo: Emprendedores 
Universitarios y emprendedores sociales.

• Servicios ofrecidos:

– Socios

– Colaboradores

– Voluntariado

– Crowdfunding



Historia del Crowdfunding

• 1884: Pedestal de la estatua de la Libertad. 
Estados Unidos.

– Conseguido 100.000 dólares

– La mayoría de los mecenas eran gente humilde.



• 1889. Extremoduro (España)

– Lograron reunir 250.000 pesetas (1.500 euros) con
las que grabaron en Madrid el disco Rock Transgresivo,
más conocido como Tú en tu casa, nosotros en la hoguera.



¿Qué es el Crowdfunding?

Micromecenazgo(en inglés crowdfunding), también
denominado micromecenaje,financiación masiva, financiación en
masa o por suscripción, cuestación popular, financiación colectiva
y microfinanciación colectiva, es la cooperación colectiva llevada a
cabo por personas que realizan una red para conseguir dinero u otros
recursos.

• Se realiza en Internet.
• Es financiación colectiva (involucra a decenas, 

cientos o incluso miles de personas).
• Se basa en la comunicación a través de la red de 

redes y en las comunidades que se forman 
alrededor de los proyectos.



Tipos de Crowdfunding

Crowdfunding de donación (Donation based
crowdfunding)

Crowdfunding de recompensa (Reward based
crowdfunding)

Crowdfunding de inversión (Equity based
crowdfunding)

Crowdfunding de préstamo (Lending based
crowdfunding)



Las plataformas de Crowdfunding

Estados Unidos

2009

2008



Proyectos más exitosos de kickstarter

Ouya
Recaudado: 8.596.474$

Pebble
Recaudado: 10.266.845$

Ponomusic
Recaudado: 6.225.345$



www.uniempren.es
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¿Por qué tiene éxito el Crowdfunding?

Por parte de los creadores:
• No se depende de una entidad bancaria, se 

depende de las personas que apoyan tu proyecto.
• Es una manera de testar si el proyecto va a ser 

bien aceptado por tu público objetivo.
• Se dan a conocer causas/proyectos a la sociedad.
Por parte de los mecenas:
• Ayudan a crear aquello que les gusta.
• Dan el dinero directamente a los creadores y no a 

los intermediarios.



Ventajas del Crowdfunding

• Visibilidad = potente herramienta de marketing

• Validación = se demuestra la viabilidad

• Segmentación = clientes, mercados

• Rapidez y Flexibilidad

• Cercanía



Consejos a la hora de lanzar una 
campaña

Ser original a la hora de «vender» la idea

Ser transparente

Ofrecer recompensas atractivas

Dar a conocer tu proyecto antes de activarlo

Haz que hablen de tu proyecto



Ten en cuenta…

Establecer bien tu meta.

Cuidado con las acciones/participaciones

No dejar suelto ningún cabo legal (patente, 

copyrigh, registro de la empresa…)

Mayores 
aportaciones

Menores
aportaciones

Menores
aportaciones

Final 
Campaña



Causas del éxitoCausas del éxito

9%

3%

12%

18%

24%

6%

18%

12%

Recompensas atractivas

Innovación

Equipo y proyecto riguroso

Proyectar valores

Material audiovisual y redes sociales

Objectivos de financiación prudentes

Planificación y seguimiento campaña

Encontrar alianzas

Informe de junio 2014 de la Asoc. Española de Plataformas de Crowdfunding



Legislación Actual
Dirigida a plataformas de financiación participativa

• No se contempla en esta ley las plataformas 
que captan financiación a través de:

– Donaciones

– Venta de bienes y servicios

– Préstamos sin intereses

• Las plataformas se deben registrar en la CNMV

• En la denominación social se debe incluir «PFP»



• Las plataformas…
– Su participación no podrá superar el 10% del 

objetivo de financiación fijado.

• Los promotores…
– Deberá estar constituido/residir en España o en 

otro estado de la Unión Europea.

• Límites de los proyectos
– Importe máximo: 2 mill€

– Con inversores acreditados, máx: 5mill€

Legislación Actual
Dirigida a plataformas de financiación participativa



• Tipos de inversores

– Acreditados

– No acreditados

• Tendrán que tener ingresos superiores a 50mil€ o un 
patrimonio financiero superior a 100mil€

• Límites a la inversión

– Inversor no acreditado: 

• 3000€ por proyecto en una misma plataforma.

• 10mil€ anuales en una misma plataforma

Legislación Actual
Dirigida a plataformas de financiación participativa



www.uniempren.es

Difusión de los proyectos y noticias de 
interés mediante las redes sociales

www.uniempren.es/Blog

www.facebook.com/UniemprenUV
www.twitter.com/uniempren

Uni Empren G+

Uniempren en las Redes Sociales



www.uniempren.es

E-mail: info@uniempren.es

PARA MÁS INFORMACIÓN :

www.uniempren.es


