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La frase....

Si quieres pescar un salmon...
..piensa como un salmon
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Filtrado de propuestas

Muchos proyectos
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Proceso del/la inversor/a

SINTESIS
« Resumen Ejecutivo + Presentacion verbal («Pitch»

MODELO
 Modelo de Negocio

DECISION SOBRE

FINANCIACION
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Proceso del/la emprendedor/a

MODELIZAR
|  Modelo de Negocio

SINTETIZAR
» Resumen Ejecutivo + Pitch
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;COmo disenar un

Modelo de Negocio?
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;QuUé es un Modelo de Negocio?

Es un resumen de cOmo una empresa

va a proporcionar VALOR a sus

clientes..




..0 COMO piensa generar ingresos y
beneficios
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Necesitamos un metodo...

= CEEI]
COMUNIDAD )
VALENCIANA u Institutoldeas

CENTROS EUROPEOS DE




CANVAS Business Model

Fropuesta de valor

Actividades clave ecesid Ak Relacidn con el cliente

\ Segmentos
Red de partners f ' J (s — \ _ de clientes

(

Estructura de costos

g Flujos de ingreso
Canales de distribucion y Lot Fgrasos ol resiilitad
Recursos clave comunicaciones
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SEGMENTOS DE CLIENTES
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PROPUESTA DE VALOR
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CANALES DE DISTRIBUCION Y
COMUNICACION
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RELACION CON TUS CLIENTES
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INGRESOS

Bono
de 10 horas

de limpieza
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RECURSOS
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ACTIVIDADES

= CEEI
COMUNIDAD .
VALENCIANA a Institutoldeas

CENTROS EUROPEOS DE

_/




SOCIOS / COLABORADORES
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COSTES
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PROPUESTA

DE VALOR »
RELACION

Propuesta de valor

ACTIVIDADES Propue

de resolver problemas
de acer |
Actividades clave
mediante [ realizacion
una serie d

de achividades

fundamentale

CLIENTES

Relacidn con el cliente
=8 gstabked Benan con

o
Red de partners

Algunas actividades se

Segmentos
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Estructura de costos
Las elementos del modelo d
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COSTES estructura de costo: ek

comunicaciones
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¢Como trabajar en el Moadelo ae
Negocio?
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Algunos tipos de
Long Tail amazon % n
Varios lados m— 8% i

Cebo y anzuelo gm . /
Cloudcomputing %‘L
Cloudsourcing
















Operations

Financial

Flanning

Product
Description
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X Nadle hace Io que yo hago

XNo tengo competencia
XConseguire el 0,01% del mercado
XNo Investigare el mercado




S O S O SO S

Observar mi entorno

ldentificar necesidades clientes
Segmentacion de clientes

Plan de ventas

Objetivos

Resistencia al cambio

& Confundir

& Solo para grandes empresas
& Infravalorar competencia

& Infravalorar adquirir clientes
& El cliente piensa como yo












THIE WOTL IS LEGAL TUNDER
FOR ALL DEBTS. PUBLIC ARD PRIVATE s
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< Ser realista

« Cuentas detalladas
« Escalabilidad

< Tener un “Plan B”

A X Xl X X

Confiar en la Providencia
Esperar dinero regalado

No implicarme, los demas si

Los inversores son “amiguetes”
Buscar los recursos soélo cuando
se necesitan
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Contenido de un

sl 2 Logros, patentes, hitos
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Formato de un
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Queé beneficio aportas al inversor

Queé necesitas para resolverla

Como pretendes resolverla

Por queé eres el mas indicado

Queé necesidad resuelves



éPor qué mi
proyecto
es atractivo?

Tus habilidades
éQué problema resuelves?
éComo lo resuelves?
¢Queé resultado obtienes?

Tu nombre
Tu proyecto
(descripcion basica)







“"Nada clarifica tanto las
ideas en la mente como
explicarselas a otros”

— Vernon Booth















Inmaculada Villalonga
Ivillalonga@ideas.upv.es

Ramon Ferrandis
ramon.ferrandis@ceel.net

Gracias por su atencion
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